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华夏大讲堂简介

华夏大讲堂是集思想性、知识
性、普及性于一体，向师生传播科
学思想和人文精神的平台。举办华
夏大讲堂是学院办学的一个跨越，
发展的一次提升，创新的一次突
破，是华夏学院全体师生的一件盛
事。学院注重内涵发展、品牌建设，
邀请知名教授、专家、学者及企业
家进行精选讲座，借助大师的学术
造诣、专业权威和人格魅力，提高
讲堂的覆盖面和影响力，推进科学
与人文理论创新，发扬华夏文明，
融合中外文化，促进精神文明建
设，努力将华夏大讲堂打造成一个
文化品牌项目。
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     在这里，学生与最优秀的企业家、学者面

对面交流，分享成功经验，感悟精彩人生！
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清华大学张学政教授

《让课堂充满激情、智慧和欢乐——谈教学方法与教学艺术》张学政   
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《让课堂充满激情、智慧和欢乐

       ——谈教学方法与教学艺术》

                     张学政   

   清华大学机械工程学院教授、清华大学校聘教学顾问组专家、国

家级精品课主讲教师；主编过高等学校教材 8 本，副主编 4 本，其

中 2 本主编教材被评为北京高等教育精品教材；主持和参加科学研

究及教学研究项目 10 余项，其中 2 项是国家重点科技攻关项目，1

项获国家专利；发表学术论文 50 余篇，其中 8 篇发表于国际学术会

议并被其论文集收录，7 篇发表于国家级核心刊物；2003 年以来，

潜心学习和深入研究“教学方法与教学艺术”等课题。近九年来 ,

张学政教授被全国各地各种学术会议、高等院校和大中专职业学校、

各种干部和教师培训班邀请进行关于“教学方法与教学艺术”等专

题的示范讲学 400 多场，讲学以其深厚的学术功底和渊博的人文知

识，结合事实和案例，深受欢迎和好评，在同行中产生很大影响。

曾获清华大学教学优秀成果一等奖 7 次，清华大学教学优秀成果二

等奖 4 次，北京市教育教学成果二等奖 4 次。
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《让课堂充满激情、智慧和欢乐——谈教学方法与教学艺术》张学政   
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杨应崧教授

《以服务为宗旨，搞好高职院校人才培养工作评估》   杨应崧
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   《以服务为宗旨，搞好高职

          院校人才培养工作评估》   

                       杨应崧

    全国著名职业教育专家、全国高职高专人才培养工作评

估委员会主任委员，杨应崧教授应邀来院举行专题报告，提

出评估工作是要“以服务为宗旨”，强调“全员、全程、全

方位的工作思路。”
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山东老家饮食连锁 CEO

赵勇强

《创业机遇与职场发展》   赵勇强
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《创业机遇与职场发展》  

                赵勇强

   广东餐饮风云人物、食尚国味山东老家饮食连锁 CEO 赵

勇强先生，他以充满风趣幽默的语言分享他成功的体会，他说，

作为当代大学生，要学会“坚持”、“ 担当”、“ 分享”。

他充满激情地说，“从今天起，我就是一名华夏人，我为我

是一名华夏人感到骄傲！”，赵先生对与华夏人一起共同致

力于华夏教育事业充满热忱与期待。
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广东省轻工职院教务处

处长廖俊杰教授

《人才培养工作评估值专业剖析》     廖俊杰
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《人才培养工作评

       估值专业剖析》     

             廖俊杰

   广东省轻工职院教务处处长廖俊杰教授应用 PPT, 运用图

文并茂的形式从七个方向讲述了专业剖析的内容、重点、难

点和基本要求，指导教师怎样进行专业剖析。同时廖俊杰教

授又从六个方面进述了说课的基本内容和要求，指导教师要

全员参与说课，怎样说好课。
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赵小平教授

《人才培养工作合格评估方案解读》 赵小平
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《人才培养工作合格

          评估方案解读》   

                   赵小平

    赵小平教授从新时期新要求、以评促建七方面的工作、

评估方式三个方面全面描绘了评估的内容、方式和程序，并

着重对重点要素、关键评估要素进行了解读，特别对以评促

建中的重点工作进行了具体翔实、内涵深刻、非常专业的分

析与解读。
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《人才培养工作合格评估方案解读》   赵小平
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南方电视台经济频道

副总监俎江涛

《新闻的碎片》    俎江涛
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《新闻的碎片》   

        俎江涛

    南方电视台经济频道副总监，南方电视台著名节目主持

人、广东省金话筒奖得主；先后 12 次获得广东新闻奖、广东

省广播电视新闻奖等奖项。他主持的脱口秀节目《江涛话市》

形式多元、贴近生活，获 2006 年度广东广播电视优秀电视节

目主持人奖。他策划的《拍案惊奇》节目以“重回案发现场，

直面真实人性”为节目诉求，以创新的解读手段对法律个案

进行剖析，成为本地最有影响的法制专题节目。
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《定位人生》   黄金虹

广州市种子进出口公
司总经理、广州南国
农业有限公司黄金虹

华
夏
大
讲
堂



《定位人生》   黄金虹

广州南国有限公司董事长，第一任 CEO。黄金虹先生结合自

身经历向学院师生介绍了他的创业之路，分享了从创业之初

到事业有成的一些磨难与收获。

“幸福感的衡量并不在于拥有多少财富”，这是黄金虹先生

对于幸福的理解。他会从向对手的竞争转向为买方提供价值

的飞跃，通过跨越现有竞争边界看市场以及将不同市场的买

方价值元素筛选与重新排序。黄金虹先生面对当今的种子企

业，有自己的看法。“我们不能小看一个品种的威力，我们

公司就有一个品种在东南亚把美国的一个品种打败了”、“种

子业务是当前的核心，做好了核心业务才有能力谋求更大的

发展”。
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《定位人生》   黄金虹
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《民族品牌创新与实践》     陈希

番禺职业学院教授 陈希
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《民族品牌创新与实践》    

            陈希

国家示范性高等职业院校建设项目“装潢艺术设计”重点建设专

业带头人，教育部高职高专教学改革试点专业《商业美术设计》

专业带头人。教育部高等学校高职高专艺术设计类专业教学指导

委员会委员、全国包装印刷类专业教学指导委员会委员、中国高

等职业技术教育研究会艺术设计协作委员会副主任、广东省美术

与设计教育专业委员会常务理事，中国优秀包装设计师、全国优

秀指导教师、中国最具影响力的平面广告设计师 100 人、广东优

秀设计师。带领《包装设计》课程组教师，于 2007 年度获得国

家精品课程，主编的《包装设计》教材入选国家“十一五”规划

教材，2008 年获全国艺术设计精品教材奖；主持和参研国家级、

省级教改科研课题三项；获广东省优秀教学成果一等奖 1 项。主

持对外设计服务项目 16 项；2008 年荣获中国设计贡献奖（银质

奖）、2007 年获中国品牌设计金奖 1项、 2006 年获“中国之星”

设计大赛一等奖 2 项、2005 年获广东省工艺美术精品展金奖 1 项、

2004 年获中国职业院校美术与包装设计大赛金、银、铜奖 5 项。
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《民族品牌创新与实践》     陈希
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《设计与销售》    梁兵

 广东百源实业有限公司总裁  梁兵



《设计与销售》   

       梁兵 

   广东百源实业有限公司总裁、阳江市企业家

商会副会长、阳江市电商协会发起人。2003 年

成立纳丽德工贸有限公司，是一家主要以生产

移动照明工具为主的民营企业。

   梁兵先生结合自身经历，谈了‘设计是源于

生活简单的东西’、‘设计无处不在’两个观点。

随后，从‘我是谁、什么是设计、什么是好的设计、

如何做好设计、设计与销售’五方面进行阐释。

讲述了视觉、听觉、味觉、触觉、嗅觉是好设

计的来源，收集、总结、模仿、创新是做好设

计的要点，了解市场需求是销售的重点。梁先

生告诉记者，关于产品设计的灵感关键是要保

持好奇心，善于思考，要多问为什么，同时要

了解市场需要什么，从个性化的需要上进行设

计与销售。
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地        址：广东省广州市从化城鳌大道东 772 号
联系电话：020-87864999  87865222
传        真：020-87864999  87865222
网        站：http://www.gzhxtc.cn/   
邮政编码：510935 
E m a i l ：zsb@gzhxtc.cn 


